3] BUTTERFLY Commerce de détail et e-commerce

Pour une régle de campagne, attendez-vous l'équipe
de développement ?

Chez une enseigne exploitant une plateforme e-commerce multimarque, les changements de campagne,
de livraison et de vitrine attendaient le développement logiciel. Avec Butterfly, les régles changent désormais
par les données.
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PROBLEME SOLUTION
Les problemes de votre organisation = Comment Butterfly I'a résolu

L'infrastructure e-commerce fonctionne sur Butterfly. Les régles de
Ol En période de campagne, le trafic et le volume de campagne, de prix, de livraison et de commande sont gérées par les
commandes augmentaient. données plutét que par le code ; le stock est réservé de fagon ferme
des le début du paiement.
02 Regles de campagne, seuils de livraison et changements

de vitrine attendaient le développement logiciel. + Reégles de campagne et de v Seuils de livraison et vitrine
prix gérées comme des sans attendre le
données développement

03 La gestion des stocks et des commandes pouvait
présenter des incohérences.
v Réservation ferme du stock + Panier, paiement,

dés le début du paiement commande et livraison dans
un seul noyau

RESULTAT

Mesuré sur le terrain.
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30 M+ Par les donnees Au paiement
commandes finalisées sur Butterfly lesregles de campagne changent, pas par réservation du stock

le code

Pour des raisons de confidentialité, le nom duclient n'est pas communiqué. Les chiffres proviennent des données de l'organisation

Vous avez un processus similaire ?

Echangeons 30 minutes ensemble.

Scannez le code QR pour demander un rendez-vous.

Prendre rendez-vous


https://butterfly.dev/fr/demo?konu=perakende&utm_source=linkedin&utm_medium=paid_social&utm_campaign=onepager-perakende

